
índice general

C a p í t u l o  I 

PRECISIONES PRELIMINARES
Págs.

1. DE LA U N ID A D  DEL D E R E C H O ................................................................2

2. DE LAS FU EN T E S FO R M A LES DEL D ER EC H O  5 ..........................4

3. LA N O R M A  J U R Í D I C A .................................................................................... 8

4. H E C H O  JU R ÍD IC O  Y A C TO  J U R ÍD IC O ................................................10

5. A C TO  JU R ÍD IC O  Y N E G O C IO  JU R ÍD IC O ........................................... 12

6. N E G O C IO  JU R ÍD IC O  Y C O N T R A T O ...................................................... 14

C a p í t u l o  ii

NEGOCIO JURÍDICO:
ELABORACIÓN DEL CONCEPTO

Hacia lina definición nuestra de negocio ju r í d i c o ...................................... 30

. C a p í t u l o  iii

ELEMENTOS ESTRUCTURALES DEL NEGOCIO

1. LA V IN C U LA CIÓ N  DE UN SU JETO  N E G O C 1 A L .............................37

1.1 ¿A quiénes afecta el negoc io? .....................................................................37

1.2 Vinculación negocial de sujetos no celebrantes del n e g o c io ............ 41



Págs.

1.3 Clasificación de los negocios ju ríd icos  en razón del sujeto
neg o c ia l ............................................................................................................... 43

•  Criterio Cuantita tivo :............................................................................... 43

•  Criterio cualita tivo:................................................................................... 43

2. LA F O R M A .............................................................................................................44

2.1 ¿C óm o es externam ente  el n e g o c io ? ....................................................... 44

2.2 Funciones de la f o r m a ................................................................................... 46

Forma c o n s t i tu t iv a .......................................................................................... 47

Forma constitutiva por disposición p a r t ic u la r .........................................48

Formas para la v a l id e z ................................................................................... 50

Formas para la o p o n ib i l id ad ......................................................................... 51

Formalidades p ro b a to r ia s .............................................................................52

2.3 La form a e le c t ró n ic a ..................................................................................... 53

2.4 Clasificación de los negocios jurídicos en relación con la forma .... 54

Según su percep tib il idad ............................................................................... 54

Según su tratamiento leg a l ............................................................................57

Según la relación con el d e s t ina ta r io ........................................................ 62

3. EL C O N T E N ID O ..................................................................................................62

3.1 ¿Qué es intrínsecamente el negoc io? ....................................................... 62

3.2 Clasificación de los negocios en relación con el c o n te n id o ...............65

Según el interés descrito en el contenido del n e g o c io .........................66

Según el carácter que imprimen a la relación ju r íd ic a .........................67

3.3 Elementos integrantes del c o n te n id o ........................................................ 67

Elementos e s e n c ia le s .................................................................................... 68

Elementos n a tu r a le s .......................................................................................71

Elementos a c c id e n ta le s .................................................................................73

3.4 Construcción del contenido del n e g o c i o  ju r íd ico  y restricciones
a la autonomía p r iv ad a ................................................................................... 75

X V I I I  D e  l o s  N e g o c io s  J u r íd ic o s  f:n  e i . D e r e c h o  P r iv a d o  C o l o m b ia n o



Í n d ic e  g e n e r a l P r ó l o g o XIX

P ágs .

La regla general: La autonomía privada. Restricciones a la autono­
mía p r iv a d a ........................................................................................................75

Las excepciones a la regla a n t e r io r ..........................................................78

El intervencionismo e s ta ta l : ......................................................................... 80

El principio de la incorporación .................................................................. 81

C apítulo iv

IN E F IC A C IA  D E L  N E G O C I O  J U R Í D I C O

1. REQUISITOS Y PER FEC CIO N A M IEN TO  DE LOS N E G O ­
CIOS. PR E C ISIO N E S S E M Á N T IC A S .........................................................95

2. ESPECIES DE IN E F IC A C IA ....................................................................... 105

2.1 Ineficacia por inex is tencia ..........................................................................105

Presupuestos de ex is tencia : .......................................................................  112

Características del negocio inex is ten te : ................................................  118

Diferencias entre inexistencia y nulidad a b s o lu ta ..............................120

2.2 Ineficacia por nulidad 21 ...........................................................................122

Especies de n u l id a d ......................................................................................124

Presupuestos de v a l id e z ............................................................................. 125

Presupuestos relativos al su je to : ...............................................................127

La función del negocio ju r íd ic o ................................................................. 141

De cómo discernir la especie de nulidad que aqueja a un n eg o c io .. 149

Del diferente tratamiento legal a la nulidad absoluta y a la 
nulidad re la tiva ............................................................................................... 155

Consecuencias de la nu lidad ......................................................................159

2.3 Ineficacia automátrea por causales legales sobrevenidas al 
negoc io .............................................................................................................. 161

2.4 Ineficacia por inoponib il idad ......................................................................164

Causas de inoponibilidad............................................................................. 166



X X D k i .o s  N e g o c io s  J u r íd ic o s  e n  e l  D e r e c h o  P r iv a d o  C o l o m b ia n o

P á g s .

2.5. Ineficacia de la imposibilidad práctica ................................................. 170

2.6 Ineficacia del negocio juríd ico  por disposición p a r t ic u la r ................ 171

M ediante  cláusulas accidentales: ............................................................171

Mediante otro  negocio jurídico: ...............................................................  172

N egocios p lu ripersona les ............................................................................174

2.7 Ineficacia por declaración ju r isd ic c io n a l ...............................................176

Ineficacia derivada del incum plim ien to .................................................178

La re so lu c ió n ................................................................................................. 179

Disolución por mutuo disenso tá c i to ....................................................... 183

La te rm inac ión ............................................................................................... 189

Terminación por causas distintas del incum plim ien to .......................  190

La declaratoria de lesión e n o r m e ............................................................191

La declaratoria de s im u lac ió n ...................................................................  194

De las d iversas teorías: .............................................................................. 196

Hipótesis de s im u la c ió n .............................................................................. 203

¿Q uiénes están legitimados para pedir la s im u la c ió n ? .....................207

Las pretensiones rev o ca to r ias ..................................................................210

La declaratoria de fraude p a u l ia n o ......................................................... 211

Las pretensiones revocatorias en procesos c o n c ú r s a le s ................212

Otras hipótesis de ineficacia por dec la rac ión ...................................... 213

C apítulo v

EFICACIA DEL NEGOCIO JURÍDICO

1. LFECTO S DE LOS N E G O CIO S JU R ÍD IC O S ................................. 215

2. LA FU E R Z A  EJECUTIVA D EL N E G O C IO ...................................... 218

3. EL PR IN CIPIO  DE PRESERVACIÓN D EL N E G O C IO  
J U R Í D I C O .............................................................................................................219



Ín d ic e  g e n e r a l XXI

P ágs .

3.1 N egocios para la conservación ................................................................221

3.2 C o n v e rs ió n .......................................................................................................221

3.3 Legitimación re s t r in g id a ............................................................................222

3.4 Ineficacia p a rc ia l ......................................................................................... 223

3.5 Interpretación preferencial por la e f ic a c ia ...................................... 224

3.6 Principio de in co rpo rac ión ....................................................................... 225

3.7 P resc r ip c ió n .................................................................................................... 226

3.8 Oportunidad procesal a la e f i c a c i a ....................................................226

3.9 Saneam iento  de la ilegitimidad n e g o c ia l ........................................... 227

3.10 Supervivencia más allá del venc im ien to .........................................227

3.11 La relatividad de la declaraciónnjudicial ...................................... 228

3.12 Determ inación judicial o arbitral del contenido com o m eca­
nismo de p reservac ión ............................................................................. 229

3.13 Saneam iento  de la ilicitud por disposición legal so b rev en id a ....... 229

3.14 Otros m e c a n ism o s .....................................................................................230

C a p ít u l o  v i  

NEGOCIOS “DE HECHO”

1. C A R A C T E R Í S T I C A S ......................................................................................233

2. DB CIERTAS R E LA C IO N ES JU R ÍD IC A S DE H E C H O  EN 
P A R T I C U L A R .................................................................................................... 234

2.1 Unión marital de hecho o matrimonio de h e c h o ....................... 234

2.2. La sociedad patrimonial entre com pañeros p e r m a n e n te s ...... 242

2.3. Sociedad de hecho entre co n cub ina r io s ..........................................248

2.4 Sociedad de hecho civil o m ercan ti l ................................................. 251

2.5 Agencia de h e c h o ....................................................................................... 255

2.6 Transporte de h e c h o ..................................................................................256

R EFEREN C IA S B IB L IO G R A F IC A S ...............................................................259


